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Введение
Для того чтобы удовлетворить требования различных пользователей бух​галтерской информации, затраты и доходы должны быть классифицированы. Для правильной классификации затрат надо определить, к какому на​правлению учета они относятся, т.е. какова цель их учета. При этом под на​правлением учета понимается любое подразделение (участок) производства, где требуется самостоятельная калькуляция затрат. В данной курсовой работе выделяются три направления учета затрат: для оценки запасов готовой продукции; принятия решения; осуществления процесса контро​ля и регулирования. Для оценки запасов готовой продукции мы подраз​делили затраты на производственные и непроизводственные, при этом производственные затраты в свою очередь подразделяются на составные части. Далее пойдет речь о позаказной и попроцессной калькуляции себе​стоимости затрат. С точки зрения принятия решения затраты классифицируются по их динамике, а также как принимаемые и не принимаемые в расчет, безвозвратные, вмененные, маржинальные (предельные) и инкрементные (приростные). И наконец, для контроля за затратами и их регули​рования затраты классифицируются как регулируемые и нерегулируемые, посто​янные и переменные. 

Схема классификации затрат зависит от назначения информации, то есть от того, для чего затраты выделяют в определенные группы. 

Направления учета затрат делятся на три большие группы:

1. информация о затратах для оценки запасов;

2. данные о затратах для принятия решений;

3. сведения о затратах для контроля и регулирования.
Все вышесказанное обусловило выбор темы курсовой работы, цель которой состоит в исследовании понятия затрат на примере конкретной организации. Объектом исследования является ООО ПТФ «Тихорецк»— тихорецкое предприятие, специализирующееся на торговле продуктами питания.
В соответствии с поставленной целью в работе определены следующие задачи:

· раскрыть значение понятия затрат, их поведение, учет и классификацию;

· дать характеристику ООО ПТФ «Тихорецк» — торговой организации, по материалам которой выполнена работа;

· проанализировать затраты ООО ПТФ «Тихорецк.
Предмет исследования — затраты, их учет и классификация.

Методическую и методологическую базу исследования составили нормативные акты, определяющие методологические основы и порядок составления бухгалтерской отчетности в соответствии с требованиями российских стандартов учета и отчетности, научные и методические пособия по бухгалтерскому учету.

1 Понятие затрат, их классификация
1.1 Классификация затрат для определения себестоимости, с оценки стоимости запасов и полученной прибыли
Смысл понятия “затраты” в производственном учении зависит от применяемого варианта толкования этого термина. Затраты представляют собой оцененное в денежном выражении потребление производственных факторов с целью изготовления и сбыта продукции и поддержанию работоспособности предприятия.

Признаки понятия “затраты”.

· Потребление производственных факторов.

· Связь потребленных производственных факторов с производством продукции.

· Оценка потребления производственных факторов.

Для определения себестоимости произведенной продукции и полученной прибыли необходимо различать входящие затраты и истекшие затраты. Входящие затраты — это средства, ресурсы, которые были приобретены, имеют​ся в наличии и, как ожидается, должны принести доходы в будущем. В балансе они регистрируются как активы. Если эти средства (ресурсы) были израсходо​ваны для получения доходов и потеряли способность приносить доход в дальней​шем, то они переходят в разряд истекших, что отражается на счете прибылей и убытков. Например, затраты на производство товаров для перепродажи, если эти товары не реализованы и хранятся на складах, регистрируются в балансе как входящие. Если же данные товары проданы, то эти входящие затраты должны быть отнесены к истекшим, что отражается в смете затрат, понесенных в результате реализации товаров. Их следует сравнивать с дохо​дами от продажи для того, чтобы определить прибыль. Разница ме​жду истекшими и входящими затратами показана на рис. 1.1
Рисунок 1 - Истекшие и входящие затраты
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Затраты отчетного периода и себестоимость продукции

Калькуляция истекших и входящих затрат очень важна для оценки прибылей и активов. Бухгалтеры классифицируют: затраты, входящие в себестоимость продукции, и затраты отчетного периода. 

Затраты, входящие в себестоимость продукции, еще называют затратами на продукт. Схематически затраты можно определить следующим образом (см. рис. 2)
Рисунок 2 - Затраты на продукт
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В себестоимость продукции включаются те затра​ты, которые относятся на товары, купленные иди произведенные для перепро​дажи. На промышленном предприятии под этими затратами понимается себе​стоимость единицы продукции, которая учитывается при определении себе​стоимости готовой продукции или незавершенного производства до момента ее реализации (продажи). После продажи продукции эти затраты сравниваются с выручкой от продажи для подсчета прибыли. Затратами отчетного периода считаются затраты, не учитываемые при оценке запасов, поэтому рассмат​риваются как расходы, приходящиеся на период, когда они были понесены. 

На промышленном предприятии все производственные затраты включа​ются в себестоимость продукции, в то время как непроизводственные расходы относятся к затратам отчетного периода. В организациях розничной или оптовой торговли товары приобретаются для перепродажи, при этом они не претерпевают изменений или эти изменения незначительны. Затраты на приобретение товаров входят в их себестоимость, а все остальные затра​ты, такие, как расходы на административные нужды, торговые издержки и расходы по сбыту товаров, считаются затратами отчетного периода. Порядок регистрации данных о затратах отчетного периода и себестоимости продук​ции на промышленном предприятии показан на Рисунке 3.
Рисунок 3 - Схема учета затрат отчетного периода и себестоимости продукции
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Производствен      
ные затраты

Непроизводст-

венные расходы
Непроизводственные затраты (или общефирменные расходы) подразделяются на торговые, общие и административные расходы. Торговые расходы связаны с осуществлением продаж и поставок продукции. Примерами могут служить затраты на рекламу и выплату комиссионных. Общие и административные расходы применяются в целях осуществления общехозяйственных и административные функций, например, оклады руководителей и специалистов, судебные издержки и др.

Непроизводственные расходы составляют существенный процент валовых за​трат, поэтому бухгалтеры не включают эти расходы в себестоимость товаров. Причины этого следующие.

· Активы представляют собой потенциальные прибыли, и можно предпо​лагать, что производственные затраты, осуществленные для изготовления какого-то вида продукции, в будущем принесут доходы, которые превы​сят себестоимость продукции. Однако нет гарантии того, что непроиз​водственные расходы в будущем принесут доходы, так как они не явля​ются стоимостью, добавленной к себестоимости какого-то конкретного продукта. Поэтому непроизводственные расходы не должны учитываться при оценке запасов.

· При хранении товаров на складе некоторые виды непроизводственных расходов полностью исключаются, особенно те, что относятся к области сбыта (например, расходы на поставки), и, естественно, они не будут учитываться при оценке запасов.

Составляющие производственных затрат

На предприятиях в калькуляцию себестоимости продукции включаются три элемента:

· основные материалы;

· труд основных производственных рабочих;

· производственные накладные расходы.

Основными материалами считаются те, которые прямо израсходованы на производство конкретного вида продукта. Состав материальных затрат неоднороден и включает расходы на сырье и материалы. В стоимость сырья и материалов включаются комиссионные вознаграждения, оплаты брокерских и иных посреднических услуг. Стоимость потребленного в процессе производства сырья и материалов включается в себестоимость продукции без налога на добавленную стоимость (НДС). Но существует и исключение из этого правила. Так, если продукция предприятия освобождена от НДС, то она не имеет возможности вычесть сумму уплаченного НДС из суммы налога, полученного при реализации своей продукции. В подобных случаях предприятию разрешается отнести уплаченный НДС на себестоимость продукции.

Затраты на труд основных производственных рабочих состоят из таких расходов, которые могут быть отнесены на конкретный произведенный продукт, овеществлены в нем. Примером расходов на производственный пер​сонал является заработная плата рабочих, участвующих в операциях по сбор​ке готовых изделий, или операторов станков (машин и механизмов), непо​средственно занятых в производственном процессе. В противоположность этому жалованье среднего руководящего персонала или заработная плата штатного персонала отдела хранения (склада) не могут быть овеществлены в произведенном продукте, поэтому их относят к издержкам на непроизводи​тельную рабочую силу. Заработная плата лиц, работающих по найму, которые сами непосредственно не принимают участия в изготовлении продукта, но играют вспомогательную роль в производственном процессе, классифициру​ется как часть расходов на непроизводственную рабочую силу. Так же как и вспомогательные материалы, расходы на непроизводственную рабочую силу составляют часть производственных накладных расходов.

Основные затраты относятся к прямым затратам на производство продук​та и включают в себя расходы на рабочую силу, стоимость основных мате​риалов и прямые расходы. Стоимость проката станка (машины, механизмы) для производства конкретного продукта — пример прямых расходов.

Разделение затрат на прямые и косвенные в целом осуществляется по признаку отнесения затрат на их носители (изделие, группу изделий, заказ). При этом использование понятий «прямые затраты» и «косвенные затраты» зачастую бывает неточным. Для уточнения необходима дополнительная характеристика затрат в смысле их распределения по соответствующим объектам. В этом отношении более точно было бы говорить о «прямых  затратах носителей» и о «косвенных затратах «носителей».

Применительно к носителям затрат можно дать следующее определение: прямые затраты представляют собой те затраты, которые могут быть непосредственно отнесены на конкретный носитель (продукт, группу изделий, заказ).

Затраты являются только в том случае непосредственно отнесенными затратами, если они могут быть отнесены к некоторому носителю без каких-либо вспомогательных расчетов. Часто соответствующие затраты списываются на носитель непосредственно со счетов учета по видам расходов. Тем не менее, последнее обстоятельство не является необходимой предпосылкой наличия прямых затрат. Прямые затраты могут иметь место также в том случае, если затраты списываются со счетов учета по видам расходов через учет затрат по местам их возникновения — например, с целью контроля. 

Типичными прямыми затратами носителей являются материальные затраты (сырьё) носителя (изделия, группы изделий, заказа). Для соотнесения материальных затрат носителю не требуется никаких вспомогательных расчетов. Оно осуществляется главным образом посредством спецификации (перечень материалов с указанием их вида и количества на единицу продукции).

Определение косвенных затрат применительно к носителям затрат формулируется следующим образом: косвенные затраты представляют собой затраты, которые не могут быть и непосредственно отнесены на носитель (продукт, группу продуктов, заказ), а только с помощью вспомогательных расчетов.

Таким образом, косвенное отнесение характеризуется тем, что соответствующие затраты со счетов учета по видам затрат через счета учета затрат по местам их возникновения относят на носители посредством применения расчетных коэффициентов калькуляции. Характерной особенностью косвенных затрат является отнесение их не только на отдельные  виды продукции, но и на более широкие объекты. 

Типичные косвенные затраты — жалованье персоналу, амортизационные отчисления на здания, технические сооружения и машины, горючее и затраты на энергию, арендная плата, страхование. Для их отнесения на носитель необходимы вспомогательные величины (например, коэффициенты машинного времени, времени изготовления продукции, пропускная способность), позволяющие определить количественные расходы факторов производства для отдельных носителей. Сумма косвенных затрат представляет собой результат умножения этих величин на цены производственных факторов.

Существует еще одна категория затрат - это относительные прямые затраты. В системе учета прямых затрат и затрат возмещения относительные (условные) прямые затраты определяются Рибелем следующим образом:
Относительные прямые затраты — это затраты, которые в предметном и временном отношении могут быть однозначно отнесены на строго определенный объект, поскольку затраты и объект связаны общим местом происхождения.

Особенность данного толкования по сравнению с традиционным заключается в следующем: затраты только тогда могут быть определены как прямые затраты когда они имеют общее с объектом место происхождения.

К косвенным производственным расходам для многоотраслевой компании относятся, например, арендная плата за предприятие и амортизационные отчисления. Для определения полных производственных затрат при оценке запасов продукции (все, что требуется при учете статей прямых затрат) не​обходимо зарегистрировать затраченные средства (ресурсы) в соответствую​щих документах. Например, количество единиц материалов, использован​ных для изготовления конкретного продукта, фиксируется в требовании на их отпуск со склада, а затраты времени на труд производственных рабочих должны быть зарегистрированы в карточках учета труда. Получив сведения о количестве ресурсов по статьям прямых затрат, необходимо провести их расценку. Если всю сумму затраченных ресурсов умножить на соответст​вующую каждой их единице цену, то можно определить общую величину пря​мых затрат или полную стоимость какого-то конкретного продукта.

В противоположность этому невозможно точно распределить наклад​ные расходы между конкретными продуктами, так как они распростра​няются на всю фактически произведенную продукцию, поэтому наклад​ные расходы можно связать с каким-то конкретным продуктом только путем приблизительной оценки. Бухгалтер решает эту проблему, опреде​ляя сумму накладных расходов за отчетный период и распределяя ее ме​жду продуктами, произведенными за этот время, по приемлемой базе.

Различие между прямыми и косвенными затратами зависит от направления учета затрат. Под направлением уче​та затрат производства понимается отражение данных о конкретном продук​те, которые должны быть включены в оценку запасов продукции. Затраты подразделяются на прямые и косвенные в зависимости от того, насколько они могут быть увязаны с направлением учета. Если цель учета затрат — ус​тановить стоимость пользования различными реализационными каналами для принятия решения, то суммы арендной платы за склады и жалование кладовщиков будут считаться прямыми затратами для каждого сбытового канала. Аналогично для процесса контроля и регулирования направлением учета может быть сравнение затрат на получение заказов покупателей со сметными затратами. В этом случае жалованье продавцов и расходы на про​езд будут прямыми затратами, а расходы отдела кадров на подбор и назна​чение производственного персонала, руководителей и работников для реа​лизации товаров не имеют прямой связи с данным направлением учета. Следовательно, эти затраты не будут являться прямыми. 

Позаказная и попроцессная калькуляция затрат

Для оценки запасов произведенной продукции калькуляция производственных затрат должна быть составлена по каждой единице продукции. На предприятии, выпускающем продукцию широкого ассортимента или выполняющем множество видов работ по заказам, где ка​ждый заказ индивидуален в своем роде и требует конкретных затрат труда, материалов и накладных расходов, затраты на выполнение каждого заказа должны подсчитываться отдельно. Такая система сбора учетных данных о затратах называется  позаказной калькуляцией затрат. Альтернативная сис​тема сбора данных о затратах — калькуляция затрат по процессам — может быть применена на предприятии, которое производит за отчетный период большое количество одного и того же вида продукции. При использовании второй системы нет необходимости определять производственные затраты по какому-то конкретному заказу. Вместо этого может быть определена се​бестоимость каждой единицы продукции простым делением себестоимости всей продукции за данный период на количество единиц продукции. Други​ми словами, за себестоимость заказа (затраты на заказ) принимается сред​няя себестоимость каждой единицы продукции, произведенной за период, умно​женная на количество заказанных единиц продукции. 

Способ позаказной калькуляции целесообразно применять в отраслях, где производятся специализированные виды продукции или товары по зака​зам, например в строительстве, полиграфии, машиностроении и корабле​строении. Поскольку заказ покупателя обычно уникален, принцип учета по средней себестоимости каждой единицы продукции в данном случае непри​меним. Система позаказной калькуляции дает возможность более точно оп​ределить себестоимость продукции, потому что данные о затратах собирают​ся по конкретному заказу, но система эта дорогостоящая с точки зрения техники учета. 
1.2 Классификация затрат для принятия решения и  планирования
В системе производственного учета калькулируется фактическая себе​стоимость продукции (фактические затраты) для оценки запасов произве​денной продукции и получения прибыли, а в системе управленческого учета информация подготавливается и предоставляется заинтересованным лицам внутри организации для принятия правильного решения. Обычные (тра​диционные) системы сбора данных в рамках производственного учета накапли​вают информацию по затратам на отдельные виды продукции, чтобы удовле​творить требования финансового учета по распределению производственных затрат за определенный период между проданной продукцией и запасами. Такие системы сбора информации не приспособлены для накопления данных о себестоимости, необходимых при принятии решений. Следовательно, затра​ты, полученные в системе сбора информации, как правило, не должны ис​пользоваться как основа для принятия решений. 

Для оценки альтернативных вариантов действий при принятии решений и планировании используются дополнительные виды классификации затрат и доходов:

· Динамика затрат по отношению к объему производства.

· Принимаемые и не принимаемые в расчет затраты (затраты будущего периода и затраты прошлого периода).

· Безвозвратные затраты или затраты истекшего периода.

· Устранимые и неустранимые затраты.

· Вмененные затраты в результате принятого альтернативного курса.

· Инкрементные (приростные) и маржинальные (предельные) затрат.

Динамика затрат

Представление о том, как изменяются затраты в зависимости от уровня производственной деятельности, очень важно для принятия решения. Уровень (объем) производственной деятельности может измеряться как количеством произ​веденной продукции или реализованных товаров, так и трудозатратами (в часах) или при помощи других оценочных характеристик деятельно​сти той или иной организации. Примеры решений, которые принимаются на основании информации о динамике затрат и доходов при изменении уровня производственной деятельности — ответы на следующие вопросы.

· Какой объем производственной деятельности необходимо запланировать на следующий год?

· Следует ли уменьшить продажные цены для увеличения количества реа​лизованных товаров?

· Какой должна быть форма оплаты труда персонала, занимающегося реа​лизацией продукции: только комиссионное вознаграждение, только жа​лование или их комбинация?

· Следует ли закупить дополнительное оборудование для увеличения вы​пуска продукции?

При принятии решения по каждому из названных вопросов руководство должно располагать данными расчетов по затратам и доходам на разных уровнях для различных вариантов действий.

Переменные и постоянные затраты

Разделение затрат на переменные и постоянные осуществляется по признаку зависимости от объема производства (количества продукции, объема выпуска). Использование этих понятий, так же как прямых и косвенных затрат, часто требует уточнения в том смысле, чтобы были четко заданы исходные величины, по отношению к которым затраты обнаруживают постоянный или переменный характер.

Переменные затраты — это затраты, зависящие от объема производства.

Констатация зависимости затрат от объема производства свидетельствует лишь том, что переменные затраты возрастают одновременно с его увеличением, и оборотом при этом степень «чувствительности» затрат к изменению масштабов производств» может быть различной.

Переменные затраты изменяются прямо пропорционально уровню (объему) производственной деятельности. То есть увеличение уровня производства в два раза вызовет увеличение совокупных переменных затрат также в два раза. Следовательно, совокупные переменные затраты имеют линейную зависимость от объема производства, а переменные затраты на единицу продукции являются постоянной величиной в определенной области релевантности. На рисунке 4 показана динамика переменных затрат, где переменные затраты на единицу продукции условно остаются на уровне 10 руб. Примерами краткосрочных переменных про​изводственных затрат являются сдельный труд, основные материалы и энергия, необходимая для станков. Предполагается, что эти затраты колеблются прямо пропорционально объему производственной деятельности в пределах опре​деленного уровня производства или деятельности. Например, к переменным непроизводственным затратам можно отнести комиссионные сборы за продажу, которые изменяются в зависимости от объема выручки с продажи; стоимость горючего, зависящая от преодоленного расстояния.
Рисунок 4 – Переменные затраты


Пропорциональные затраты изменяются прямо пропорционально объему производства. Если общая кривая затрат носит линейный характер, пропорциональным затратам соответствуют предельные затраты.

Постоянные затраты (применительно к объему производства)- это затраты, не зависящие от его изменения.

 Констатацию зависимости затрат от объема производства следует понимать исключительно в том смысле, что при заданных общих условиях (например, наличия производственных фондов, списочного состава работников или расширении рассматриваемого периода) постоянные затраты не зависят от объёма выпуска продукции. 

Постоянные затраты остаются неизменными для различных масштабов производства (производственной деятельности) за определенный период времени. Примерами таких затрат являются амортизационные отчисления по здани​ям; жалованье, выплачиваемое руководителям; сборы за лизинг автомобильного транспорта, используемого персоналом, зани​мающимся непосредственным сбытом продукции (продавцами). Рисунок 5 иллюстрирует динамику постоянных затрат.
Рисунок 5 – Постоянные затраты


Из рисунка видно, что совокупные постоянные затраты остаются неизмен​ными для всех уровней (объемов) производства, а постоянные затраты на единицу продукции уменьшаются с увеличением объема производства. 

На практике едва ли можно ожидать, что совокупные постоянные затра​ты останутся одинаковыми для всех уровней производства. Скорее всего, они будут возрастать ступенчато, как показано на рисунке 6.
Рисунок 6 – Полупостоянные затраты

При изменении указанных условий (например, при изменениях в производственных фондах, сокращении списочного состава работников или расширении рассматриваемого периода) постоянные затраты также могут соответственно измениться. Термин  «постоянные затраты» применительно к объёму производства» не означает, что речь идет об абсолютно не изменяемых затратах. Его следует понимать только в том смысле, что при заданных общих условиях затраты не зависят  от объема выпуска продукции.

При установлении различия между постоянными и переменными затра​тами необходимо принимать во внимание рассматриваемый период време​ни. Для сравнительно длительного периода времени, измеряемого несколь​кими годами, практически все затраты будут переменными. В течение та​кого долгого времени снижение спроса будет сопровождаться сокращением практически всех категорий затрат. Например, старшие управляющие могут уйти на пенсию или в отставку, оборудование не потребует замены, и даже производственные здания и земля могут быть проданы. Аналогично этому, крупное расширение уровня деятельности в конечном итоге приведет к уве​личению всех категорий затрат.

Для более короткого периода времени затраты будут постоянными или переменными в зависимости от изменений производства. Чем короче период времени, тем больше вероятность того, что какие-либо определенные затраты будут постоянными.

В течение такого периода, как один год, затраты будут переменными, постоянными или полупостоянными. В течение более длительного периода, скажем нескольких лет, все затраты имеют тенденцию реагировать на существенные изменения уровня производства, и постоян​ные затраты станут полупостоянными и будут изменяться, как указано на рис. 2.3. Поскольку постоянные затраты не остаются таковыми в течение длительных периодов времени, некоторые исследователи предпочитают на​зывать их долгосрочными переменными затратами.

В полупеременные затраты включаются как постоянные, так и переменные компоненты. Например, затраты на ма​териально-техническое обеспечение являются полупеременными, состоя​щими из запланированных (постоянных) затрат на материально-техническое обеспечение, осуществляемое при любом объеме производства, и перемен​ных затрат, которые находятся в непосредственной зависимости от объема производства. Примерами полупеременных затрат является аренда грузового транспорта, где твердая постоянная арендной платы суммируется с переменным тарифом, в зависимости от пройденного расстояния, и плата за телефон, включающая фиксированную сумму, уплачиваемую ежемесячно, плюс начисления в зависимости от количества сделанных междугородних звонков.

Полные и частичные затраты
Разделение затрат на полные и частичные осуществляется в зависимости от степени отнесения их на тот или иной объект (продукт, группу продуктов, заказ, место возникновения затрат, сферу производства). Для уточнения затрат необходимо охарактеризовать приведенные категории затрат в увязке с соответствующим объектом (например, полные затраты на продукцию, частичные затраты на заказ). 

Полные затраты – это отнесенная на определенный объект (продукт, группу продуктов, заказ, место возникновения затрат, сферу производства) общая сумма зависящих и не зависящих от объема производства затрат.

Исчисление объёма полных затрат в системе учета полных затрат осуществляется во всех степенях учета, т. е. при распределении видов затрат (например, материалы, заработная плата, амортизационные отчисления); по местам их возникновения; внутрипроизводственном отнесении затрат вспомогательного места возникновения (например, по электроэнергии) на главное место возникновения затрат (например, основного производства); формировании калькуляционных статей в главных местах возникновения затрат; отнесении затрат главных мест возникновения затрат на носители затрат; расчете краткосрочных результатов деятельности предприятия.

Частичные затраты - это относимые на определенный объект (продукт, группу  продуктов, заказ, место возникновения затрат, сферу производства) части затрат, выделенные по определенным признакам (как правило, затраты, зависящие от объёма производства).

Понятие «частичные затраты» в наиболее общей форме выражает только то, что в объект относят не всю сумму затрат. Наряду с зависящими от объёма производства затратами, в качестве частичных затрат могут выступать также прямые затраты (прямые затраты на изготовление изделия, прямые затраты в местах их возникновения).

Исчисление частичных затрат осуществляется на всех ступенях учета, т.е. при распределении отдельных затрат (например, материалы, заработная плата, организационные  отчисления) по местам возникновении затрат; в внутрипроизводственном отнесении вспомогательного места возникновения на главное место возникновения затрат; формировании калькуляционных статей в главных местах возникновения затрат, отнесении затрат главных мест возникновения затрат на носители затрат; расчете краткосрочных результатов деятельности предприятия.

При принятии определенного решения необходимо выяснить, какие затраты и доходы имеют отношение к данной проблеме, а какие — нет, т.е. что следует принимать в расчет. Принимаемые в расчет затраты и доходы — это те будущие затраты и доходы, которые подвержены влиянию принятого решения. К не принимаемым в расчет затратам и доходам относятся те, ко​торые не зависят от принятого решения.
Иногда термины "устранимые" и "неустранимые" затраты применяются вместо терминов "затраты, принимаемые в расчет" и "затраты, не прини​маемые в расчет". Устранимые затраты — это те затраты, которых можно избежать, выбрав альтернативный курс действий. Неустранимые затраты — затраты, которых избежать невозможно. Таким образом, только устранимые затраты должны учитываться при принятии решений. 

Под этими затратами понимается стоимость уже приобретенных ресурсов, когда выбор в пользу какой-то альтернативы не может повлиять на сумму данных затрат. Это затраты, которые возникли в результате ранее 

Эта величина затрат не может быть изменена никаким будущим решением, и поэтому затраты в данном случае классифицируются как безвозвратные.

Безвозвратные затраты не учитываются при принятии решения, но между этой категорией и категорией не принимаемых в расчет затрат существует различие, так как не все принимаемые в расчет затраты являются безвозврат​ными. Например, при сравнении двух альтернативных методов производства может оказаться, что суммы затрат на основные материалы одинаковы для обоих способов, и, таким образом, затраты на основные материалы можно отнести к категории не принимаемых в расчет затрат. Но затраты на мате​риалы не будут безвозвратными в данном случае, так как они будут понесены в будущем.

Вмененные затраты

Существуют категории затрат, которые необходимо учитывать при при​нятии решения и данные о которых обычно невозможно собрать в рамках системы бухгалтерского учета. Информация о затратах, накапливаемая в рамках системы бухгалтерского учета, как правило, основывается на сведениях о про​шлых платежах или обязательствах по платежам в определенное время в буду​щем. Иногда для принятия решения необходимо условно начислять или приписывать затраты, которые, может быть, не будут представлять собой реальных денежных расходов в будущем, и эти затраты называются вменен​ными (альтернативными). Их можно разделить следующим образом: затраты упущенных возможностей — это упущенная выгода (потеря прибыли). Она связана с тем, что ограниченный объем произведенных ресурсов может быть использован только определенным образом, что исключает применение другого возможного варианта, обеспечивающего получение прибыли.

Если существует более двух вариантов применения производственных ресурсов, то затраты упущенных возможностей представляют собой потерянную выгоду для лучшего из возможных, но еще не реализованного варианта.

Вмененные затраты характеризуют возможность, которая потеряна или которой жертвуют, когда выбор какого-то альтерна​тивного курса действий требует отказа от другого.

Инкрементные (приростные) и маржинальные (предельные) затраты и доходы

Инкрементные (иногда их называют дифференциальными) затраты и дохо​ды — это дополнительные затраты (доходы), возникающие в результате изго​товления или продажи группы дополнительных единиц продукции. 

Инкрементные затраты могут включаться, а могут и не включаться постоянные затраты. Если постоянные затраты из​меняются в результате какого-то решения, то их прирост будет являться инкрементными затратами (поэтому средства, отпущенные на увеличение за​работной платы персоналу, занимающемуся непосредственной реализацией товаров (продавцам), должны учитываться как инкрементные затраты). Если постоянные затраты не изменяются в результате принятия решения, то инкрементные затраты будут равняться нулю. Это позволяет говорить, что инкрементные затраты на арендную плату за помещение отдела сбыта про​дукции также равны нулю.

Инкрементные затраты и доходы в принципе во многом сходны с мар​жинальными затратами и доходами. Основное отличие заключается в том, что маржинальные затраты и доходы представляют собой дополнительные за​траты и доходы на единицу продукта, а инкрементные, также являясь по сво​ей сути дополнительными затратами (доходами), есть результат увеличения объема производства группы единиц продукта. 
1.3 Классификация затрат для контроля и регулирования деятельности центров ответственности

Принципы учета затрат путем их распределения между продуктами не подходят для осуществления контроля за ними и их регулирования, так как цикл производства продукта может состоять из нескольких различ​ных технологических операций, за каждую из которых отвечает отдельное лицо. Поэтому, имея сведения о себестоимости продукции, невозможно точно определить, как распределяются затраты между отдельными участ​ками производства (центрами ответственности). Эта проблема решается при установлении взаимосвязи затрат и доходов с действиями конкретных лиц, ответственных за расходование соответствующих средств. Такой подход к учету затрат известен как учет затрат по центрам ответственности за расходованием средств. Он основан на принципе выделения зон ответственности согласно организационной структуре фирмы. Эти зоны называются центрами ответственности. Центр ответственности может быть определен как сегмент (участок) организации (предприятия), ме​неджер которого индивидуально отвечает за его работу. Существует три типа центров ответственности.

· Центр затрат, где менеджеры несут ответственность за расходы, которые они контролируют.

· Центр прибылей, где менеджеры ответственны за доход от продаж и за расходы; например, подразделение компании, несущее ответственность за продажи и производство продукта.

· Центр инвестиций, где менеджеры, как правило, ответственны за доходы от продаж и за расходы, а также за принятие инвестиционных решений, оказывая тем самым влияние на размер инвестиций.

Регулируемые и нерегулируемые затраты и доходы

Затраты и доходы, регистрируемые по центрам ответственности, классифицируются как регулируемые и нерегулируемые менеджером центра ответственности. Все затраты регулируемы на определенном управлен​ческом уровне. Например, высшее руководство организации имеет право распоряжаться всеми средствами производства организации и увеличи​вать или сокращать число нанимаемых менеджеров. Однако не все затра​ты могут регулироваться на низшем уровне управления, поэтому есть необходимость в том, чтобы бухгалтер, составляя отчеты об исполнении сметы по центрам ответственности, подразделял затраты на регулируе​мые и нерегулируемые. Если не классифицировать затраты по этим двум категориям, то будет довольно трудно дать оценку управленческой дея​тельности менеджера. Кроме того, менеджеры могут быстро потерять интерес к осуществлению контроля над затратами и их регулированию, если они обнаружат, что их работа оценивается по статьям затрат, кото​рые находятся вне сферы их компетенции.

Регулируемые затраты логически являются предметом регулирования со стороны менеджера, сфера ответственности которого связана с этими затра​тами. В противном случае затраты должны вполне определенно классифи​цироваться как не регулируемые со стороны менеджера данного центра от​ветственности.

Подразделив затраты таким образом, необходимо провести детальный анализ регулируемых затрат для того, чтобы менеджер центра ответственно​сти и руководитель, стоящий над ним, могли точно определить затраты, данные о которых расходятся с плановыми. 

Динамика затрат

Классификация затрат по такому параметру, как динамика в зависимости от изменения объема (уровня) производства, представляется также очень важной для осуществления контроля и регулирования. Предположим, что в структуру регулируемых затрат по данному центру ответственности включаются только перемен​ные затраты. Сметная сумма затрат на единицу произведенной продук​ции составляет 1 руб., и по смете запланирован на следующий период вы​пуск 400 ед. продукции. Фактический объем производства на данный пе​риод составил 500 ед. при фактических затратах 480 руб. Образец, представленный ниже (таблица 1), со​держит два возможных варианта отчета об исполнении сметы, состав​ленных при помощи двух методов.
Таблица 1 – Сметные затраты
	А) Неправильный метод
	
	Б) Правильный метод

	
	Сметные затраты, руб.
	Фактические затраты, руб.
	
	
	Сметные затраты, руб.
	Фактические затраты, руб.

	Переменные затраты
	400
	480
	
	Переменные затраты
	500
	480


Согласно неправильному методу сравниваются фактические затраты на выпуск 500 ед. продукции со сметными затратами на 400 ед. Вполне очевидно, что здесь сравниваются неадекватные случаи (разные объемы производства), и поэтому такой путь не может быть использован для оценки работы менеджера по контролю и регулированию затрат. Факти​чески данный вариант отчета об исполнении сметы показывает, что ме​неджер действовал крайне неудачно при контроле за затратами и их ре​гулировании. На самом же деле это совсем не так. При помощи пра​вильного метода сравниваются фактические затраты на 500 ед. продукции со сметными затратами на 500 ед. продукции и четко показывается, что действия менеджера по контролю за затратами и их регулированию были вполне успешными.

При осуществлении контроля и регулирования затрат важ​но сравнивать фактические и сметные затраты для одного и того же объема выпуска продукции. Для этого полные затраты должны быть сначала разде​лены на постоянные, переменные, полупостоянные и полупеременные, что​бы можно было привести сметные затраты к реальному объему производства того периода, за который оценивается работа менеджера. Такой подход ина​че называется составлением сметы с учетом изменений затрат, связанных с колебаниями объема производства, или гибкой сметы. 

Рассмотрим подробнее фактические, а также затронем и другие виды затрат.

Фактические и плановые затраты
Разделение затрат на фактические и плановые осуществляется по признаку временной соотнесенности затрат (отношение к прошлым или будущим периодам). К прошлым периодам, наряду с фактическими затратами, относятся также нормальные затраты. К затратам, ориентированным на будущие периоды, могут быть отнесены, наряду с плановыми, также условно-плановые затраты.

Фактические и нормальные затраты

Применительно к объекту затрат (носитель, место возникновения, период) можно дать следующее определение:

Фактические затраты — это затраты, действительно приходящиеся на данный объект в рассматриваемом периоде при фактическом объеме производства и равному объему потребленных производственных ресурсов, умноженному на действующие цены на эти ресурсы.       

Исходя из того, что затраты определяются как оцененный в денежном выражении объем потребления производственных ресурсов, можно сделать следующий вывод: при расчете фактических затрат как объем потребленных производственных ресурсов, так и их цена отражаются в фактических величинах. Если для упрощения задачи не принимать во внимание индексирование производственных факторов, то:  
                                                        Ki(bi) = ri(bi)*qi
,      (1)
где Кi - фактические затраты Кi ,

bi  - фактический объем производства,                                                    

ri - фактическое потребление

qi - цены
Альтернативой фактическим затратам являются базирующие на данных прошлого затраты, которые могут быть определены посредством применения средних цен к производственным факторам. Для соответствующего объекта (носителя затрат, места возникновения затрат, периода) их можно определить, следующим образом: нормальные затраты - это средние затраты, приходящиеся на объект в рассматриваемом периоде при фактическом объеме производства и равные фактическому объёму употребленных производственных ресурсов, умноженному на их средние цены.

Нормальные цены — это средние цены на производственные ресурсы, выведенные на основе данных прошлых периодов. В качестве метода определения средних цен применяется главным образом метод скользящей средней. Например, ориентиром выступает средняя цена на производственные ресурсы за последние 12 периодов. Реальные затраты:


Кn(bi) = ri(bi)*qn,      (2)

где  Кn  - реальные затраты на производственные ресурсы,

ri - количество потребленных ресурсов, зависящее от фактического производства,

qi – средняя цена.
Плановые и номинальные затраты
Применительно к объекту расчета (носителю, месту возникновения затрат, периоду) плановые  затраты можно определить следующим образом:                                   

Плановые затраты — это затраты, рассчитанные для определенного объекта и для определенного периода при заданной производственной программе, при заданном объеме производства и при заданной производственной технологии, и равные запланированному объему потребления производственных ресурсов, умноженному  на плановые цены.

Планирование объема производственных ресурсов и цен на них осуществляется заранее перед наступлением планового периода с учетом запланированной производственной загрузки (планового выпуска продукции в количественном выражении). Поэтому определенные выше плановые затраты можно охарактеризовать как ожидаемые плановые затраты:  

 Если не принимать во внимание индексирование, Кp при плановом потреблении rp в зависимости от плановой загрузки bp и плановой цены qp  на производственные ресурсы определяются по формуле:


Kp(bp) = rp(bp)* qp,      (3)

где  Кp - плановые затраты,

rp – плановое потребление,

qp – плановая цена на производственные ресурсы.
Фактические результаты довольно часто не соответствуют установленной в плане производственной загрузке того или иного подразделения предприятия (место возникновения затрат, сфера производства). Чтобы сохранить масштаб для оценки фактически приходящихся на производственное подразделение затрат, соответствующие затраты, установленные  на базе планового объема производства, должны быть скорректированы с учетом фактического объема. Такая корректировка приводит к определению номинальных затрат: номинальные затраты — это произведение планового объема потребления производственных ресурсов, рассчитанных на основе фактического объема производства, и плановых цен на них.

Планирование количества производственных ресурсов осуществляется по окончании планового периода с учетом фактического объема производства (загрузки, фактического количества продукции, фактического выпуска). С этой точки зрения определенные выше номинальные затраты можно охарактеризовать как   реализованные  плановые затраты.
2 Анализ затрат ООО ПТФ «Тихорецк»
2.1 Краткая экономическая характеристика предприятия 
Объектом исследования является Общество с ограниченной ответственностью «Производственно – торговая фирма «Тихорецк». Сокращенное фирменное наименование Общества – ООО ПТФ «Тихорецк».                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                                Уставом, зарегистрированным Регистрационной палатой г. Тихорецка № 3527 от 29.01.05 г. Для обеспечения деятельности Общества за счет вкладов его Участников образован уставный капитал в размере 10000 (десять тысяч) рублей. Юридический адрес Общества: 320000, Российская Федерация, Краснодарский край, г. Тихорецк, пр. Комсомольский, 25.
ООО ПТФ «Тихорецк» создано путем преобразования ЗАО ПТФ «Тихорецк» является его правопреемником. Акционерами общества могут быть юридические лица, граждане РФ и других государств СНГ признающие Положение Устава и работающие в Обществе.

ООО ПТФ «Тихорецк» является юридическим лицом и имеет в собственности обособленное имущество на его самостоятельном балансе. ООО ПТФ «Тихорецк» вправе открывать банковские счета, оно осуществляет все виды внешнеэкономической деятельности. Общество самостоятельно устанавливает цены на реализованную продукцию, кроме случаев, предусмотренных законодательством.

ООО ПТФ «Тихорецк» несет ответственность по своим обязательствам всем принадлежащим ему имуществом. Общество обязано вести бухучет в порядке, установленном настоящим Федеральным Законом. Общество обязано предоставлять государственным органам информацию, предусмотренную постановлением Госкомитета РФ. Общество вправе не предоставлять информацию, содержащую коммерческую тайну.

ООО ПТФ «Тихорецк» несет ответственность за достоверность предоставленной отчетности. Ответственность за организацию, состояние и достоверность бухучета, своевременное представления ежегодного отчета и других документов несет исполнительный орган.

Основные виды деятельности ООО ПТФ «Тихорецк»:

· Снабжение промышленными и продовольственными товарами;

· Оптовая и розничная торговля, в том числе алкогольной  и табачной продукцией; 

Основные показатели финансово-хозяйственной деятельности предприятия представлены в таблице 2. 

Таблица 2 — Основные показатели финансово-хозяйственной деятельности ООО ПТФ «Тихорецк» за 2006-2007 гг.

	Показатель
	2007г
	2006г
	Отклонения, +/-
	Темп

изменения,

%

	1. Товарооборот, тыс. руб.
	78203
	83003
	-4800
	94,2

	2. Себестоимость, тыс. руб.
	42090
	49597
	-7507
	84,9

	3. Валовой доход, тыс. руб. 
	36113
	33406
	+2707
	108,1

	4. Уровень валового дохода, %
	46,2
	40,2
	-4,6
	115

	5. Коммерческие расходы, тыс. руб.
	36128
	34179
	1949
	105,7

	6. Управленческие расходы, тыс. руб. 
	60
	45
	+15
	133

	7. Прибыль от продаж, тыс. руб.
	-75
	-818
	-743
	В 10р

	8. Чистая прибыль, тыс. руб.
	1590
	33
	+1557
	В 48р

	9. Численность работников, чел.
	14
	12
	+2
	116

	10. Фонд заработной платы, тыс. руб.
	1226,4
	927
	+299
	132,3

	11. Средняя заработная плата, руб.
	7,3
	6,4
	+0,9
	114,1

	12. Рентабельность продаж, %
	-0,02
	-0,93
	0,91
	В 4,65 р.


Товарооборот в 2007г сократился по сравнению с 2006г на 5,8% с 83003 тыс. руб. до 78203 тыс. руб. Но, учитывая снижение себестоимости на 15,1%, вырос валовой доход на 8% и уровень валового дохода на 15%. 2006г – это год открытия предприятия, достаточно прогнозируемо, что этот год был убыточным, убыток продаж 2006г. составил 818 тыс. руб. В 2007г убыток от продаж уменьшился в  10 раз и составил 75 тыс. руб., что говорит об улучшении финансового состояния предприятия, выгодной маркетинговой стратегии и об общем улучшении деятельности, стабилизации положения фирмы на рынке.
Численность персонала предприятия составляет 14 человек, средняя заработная плата  к концу периода достигает 7,3 тыс. руб. 
Таблица 3 – Экономические показатели за 2006г-2007г, их процент к выручке
	 
	2007
	% к выручке
	2006
	% к выручке

	Валовая прибыль
	36113
	46,18%
	33406
	40,25%

	Коммерческие расходы
	36128
	46,20%
	34179
	41,18%

	Прибыль от продаж
	-75
	-0,10%
	-818
	-0,99%

	Прочие доходы
	2493
	3,19%
	1367
	1,65%

	Прочие расходы
	42
	0,05%
	29
	0,03%

	Прибыль до налогообложения
	2093
	2,68%
	148
	0,18%

	Налог
	503
	0,64%
	35,6
	0,04%

	Чистая прибыль
	1590
	2,03%
	33
	0,04%


2.2 Анализ затрат ООО ПТФ «Тихорецк»
Рассмотрим анализ затрат ООО ПТФ «Тихорецк» на примере отчета об исполнении сметы, который анализирует главный бухгалтер предприятия. Данный отчет представлен за октябрь 2007г, такой отчет подготавливается и анализируется ежемесячно. В этом отчете регулируемые затраты классифицированы по различным важным категориям расходов. При этом подчеркивается отличие между сметными показателями и фактическими результатами. Разни​ца между сметными и фактическими затратами, называется отклонением от нормативных (сметных) затрат. Обычно требуется более де​тальный анализ регулируемых затрат. 
Таблица 4 – Регулируемые и нерегулируемые затраты ООО ПТФ «Тихорецк»
	
	Сметные затраты 
	Фактические затраты 
	Отклонение от сметы

	Регулируемые затраты:
	
	
	

	Основные материалы
	16500
	15300
	1200

	Труд временно наемных рабочих
	12000
	13000
	(1000)

	Труд вспомогательного персонала
	29200
	29400
	(200)

	Канцелярские товары
	500
	480
	20

	ИТОГО
	42500
	42680
	(180)

	Нерегулируемые затраты:
	
	
	

	Жалованье
	73000
	73000
	0

	Амортизация
	5000
	5000
	0

	Страхование
	2000
	2200
	200

	ИТОГО
	21000
	21200
	200


Из примера видно, что по регулируемым затратам наблюдается существенное отклонение от сметы, в то время, как по нерегулируемым оно минимально, Это связано прежде всего с тем, что регулируемые затраты зависят от определенных заранее объемов продаж ООО ПТФ «Тихорецк», могут изменятся в течение месяца, корректироваться при необходимости. Как уже было сказано, все затраты на длительном сроке являются регулируемыми на определенном уровне ответственности.
Рассмотрим деление затрат на переменные и постоянные в зависимости от товарооборота ООО ПТФ «Тихорецк»:
Таблица 5 – Постоянные и переменные затраты ООО ПТФ «Тихорецк»

	Переменные затраты

	Затраты на реализацию:

	Транспортные расходы (тыс. руб./год)
	600

	Затраты  на закупку (тыс. руб./год)
	400

	Реклама (тыс. руб./год)
	200

	Организация выездного обслуживания (тыс. руб./год)
	150

	Постоянные затраты

	Затраты на содержание одного магазина:

	Аренда помещения (тыс. руб./мес.)
	20

	З/пл. приемщицы (тыс.руб./мес.)
	8

	Коммунальные платежи (руб./мес.)
	1500

	Освещение (руб./мес.)
	500

	Расходы на ремонт (тыс. руб./год)
	15

	Затраты на управление:

	З/пл директора (руб./мес.)
	25000

	З/пл бухгалтера (руб./мес.)
	15000

	З/пл управленческого персонала (руб./мес/чел.)
	7300

	Оплата телефона (руб./мес.)
	600

	Содержание а/м (руб./мес.)
	4000

	Бензин (руб./мес.)
	1200


Заключение

В данной курсовой работе я рассмотрела такой важный элемент производства как  затраты предприятия и их денежное выражение (издержки).


Совокупность затрат показывает, во что обходится предприятию изготовление выпускаемой продукции. И менеджеры предприятий всегда пытаются разделить (классифицировать) все затраты на определенные группы по принципу схожести затрат, входящих в отдельную группу. Как было сказано выше, выделяются три направления учета затрат: для оценки запасов готовой продукции; принятия решения; осуществления процесса контроля и регулирования. Для оценки запасов готовой продукции мы подраз​делили затраты на производственные и непроизводственные, при этом производственные затраты в свою очередь подразделяются на составные части. С точки зрения принятия решения затраты классифицируются по их динамике, а также как принимаемые и не принимаемые в расчет, безвозвратные, вмененные, маржинальные (предельные) и инкрементные (приростные). И наконец, для контроля за затратами и их регули​рования затраты классифицируются как регулируемые и нерегулируемые, посто​янные и переменные.
В данной курсовой работе был дан экономический анализ финансового состояния торгового предприятия ООО ПТФ «Тихорецк». Были рассмотрены классификации основных затрат предприятия на регулируемые и нерегулируемые, постоянные и переменные.
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Приложения
Приложение 1

Бухгалтерский баланс на 1 января 2007 года

	Актив
	Код 

показателя
	На начало отчетного года, т.р.
	На конец отчетного года, т.р.

	1
	2
	3
	4

	1. Внеоборотные активы

	Нематериальные активы
	110
	-
	-

	Основные средства
	120
	1377
	2003

	Незавершенное строительство
	130
	-
	-

	Доходные вложения в нематериальные ценности
	135
	-
	-

	Долгосрочные финансовые вложения
	140
	-
	-

	Отложенные налоговые активы
	145
	40
	-

	Прочие внеоборотные активы
	150
	-
	-

	
	151
	-
	-

	Итого по разделу 1
	190
	1417
	2003

	2. Оборотные активы

	Запасы
	210
	16080
	18454

	в том числе:

сырье, материалы и др. ценности
	211
	2715
	2128

	животные на выращивании и откорме
	212
	547
	-

	затраты в незавершенном производстве
	213
	347
	797

	готовая продукция и товары для перепродажи
	214
	12200
	15207

	товары отгруженные
	215
	-
	-

	расходы будущих периодов
	216
	271
	322

	прочие запасы и затраты
	217
	-
	-

	
	218
	-
	-

	Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям
	220
	2190
	-

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются более чем через 12 месяцев после отчетной даты)
	230
	3199
	-

	в том числе покупатели и заказчики
	231
	3199
	-

	Дебиторская задолженность (платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты)
	240
	1736
	2350

	в том числе покупатели и заказчики
	241
	1736
	2287

	Краткосрочные финансовые вложения
	250
	-
	-

	Денежные средства
	260
	73
	52

	Прочие оборотные активы
	270
	-
	-

	
	271
	-
	-

	Итого по разделу 2
	290
	23278
	20856

	Баланс
	300
	24695
	22859


	Пассив
	Код 

показателя
	На начало отчетного года, т.р.
	На конец отчетного года, т.р.

	1
	2
	3
	4

	3. Капитал и резервы

	Уставный капитал
	410
	10
	522

	Собственные акции выкупленные у акционеров
	411
	-
	-

	Добавочный капитал
	420
	-
	-

	Резервный капитал
	430
	-
	-

	в том числе:

резервы образованные в соответствии с законодательством
	431
	-
	-

	резервы образованные в соответствии с учредительными документами
	432
	-
	-

	
	433
	-
	-

	Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток)
	470
	646
	6

	Итого по разделу 3
	490
	636
	528

	4. Долгосрочные обязательства

	Займы и кредиты
	510
	-
	-

	Отложенные налоговые обязательства
	515
	39
	-

	Прочие долгосрочные обязательства
	520
	-
	-

	
	521
	
	

	Итого по разделу 4
	590
	39
	-

	5. Краткосрочные обязательства

	Займы и кредиты
	610
	1200
	900

	Кредиторская задолженность
	620
	24044
	21383

	В том числе:

поставщики и подрядчики
	621
	17461
	17032

	задолженность перед персоналом организации
	622
	870
	1705

	задолженность перед государственными внебюджетными фондами
	623
	647
	484

	задолженность по налогам и сборам
	624
	1191
	567

	прочие кредиторы
	625
	3875
	1595

	задолженность перед участниками (учредителями) по выплате доходов
	630
	48
	48

	Доходы будущих периодов
	640
	-
	-

	Резервы предстоящих расходов
	650
	
	

	Прочие краткосрочные обязательства
	660
	-
	-

	
	661
	0
	0

	Итого по разделу 5
	690
	25292
	22331

	Баланс
	700
	24695
	22859

	Справка о наличии ценностей, учитываемых на забалансовых счетах
	
	
	

	Арендованные основные средства
	910
	5010
	5010

	в том числе по лизингу
	911
	-
	-

	Товарно-материальные ценности, принятые на ответственное хранение
	920
	-
	-

	Товары, принятые на комиссию
	930
	-
	-

	Списанная в убыток задолженность неплатежеспособных дебиторов
	940
	-
	-

	Обеспечения обязательств и платежей полученные
	950
	-
	-

	Обеспечения обязательств и платежей выданные
	960
	-
	-

	Износ жилищного фонда
	970
	-
	-

	Износ объектов внешнего благоустройства и других аналогичных объектов
	980
	-
	-

	Нематериальные активы, полученные в пользование
	990
	-
	-

	
	995
	-
	-


Приложение 2

Отчет о прибылях и убытках

	Показатель
	За отчетный период, т.р.
	За аналогичный период предыдущего года, т.р.

	Наименование
	Код
	
	

	1
	2
	3
	4

	Доходы и расходы по обычным видам деятельности

Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов и аналогичных обязательных платежей)
	010
	78203
	83003

	
	011
	-
	-

	Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг
	020
	42090
	49597

	
	021
	-
	-

	Валовая прибыль
	029
	36113
	33406

	Коммерческие расходы
	030
	36128
	34179

	Управленческие расходы
	040
	60
	45

	Прибыль (убыток) от продаж
	050
	75
	818

	Прочие доходы и расходы

Проценты к получению
	060
	-
	-

	Проценты к уплате
	070
	283
	372

	Доходы от участия в других организациях
	080
	-
	-

	Прочие организационные доходы
	090
	25
	1344

	
	091
	-
	-

	Прочие операционные расходы
	100
	-
	29

	
	110
	-
	-

	Внереализационные доходы
	120
	2468
	23

	
	121
	-
	-

	Внереализационные расходы
	130
	42
	-

	
	131
	-
	-

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	140
	2093
	148

	отложенные налоговые активы
	141
	-
	39

	Отложенные налоговые обязательства
	142
	-
	40

	Текущий налог на прибыль
	150
	502
	35,6

	
	180
	-
	-

	Чистая прибыль (убыток) отчетного периода
	190
	1590
	33

	Справочно

Постоянные налоговые обязательства (активы)
	200
	-
	-

	Базовая прибыль (убыток) на акцию
	201
	-
	-

	Разводненная прибыль (убыток) на акцию
	202
	-
	-

	
	
	
	


Анализ счетов 10, 20, 26:
	
	Сальдо на начало
	 
	
	
	Сальдо на конец

	
	Сальдо дебетовое
	Сальдо кредитовое
	Балансовый счет
	Обороты дебитовые
	Обороты кредитовые
	Сальдо дебетовое
	Сальдо кредитовое

	
	
	
	
	
	
	
	

	 
	Счет 10

	 
	 
	 
	60
	12 027
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	20
	 
	12 614
	 
	 

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Итого
	2715
	 
	 
	12 027
	12 614
	2 128
	 

	 
	Счет 20

	 
	 
	 
	10
	12 614
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	70
	1 226
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	69
	550
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	26
	60
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	43
	 
	14 000
	 
	 

	Итого
	347
	 
	 
	14 450
	14 000
	797
	 

	 
	Счет 26

	 
	 
	 
	76.5
	28
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	70
	25
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	69
	7
	 
	 
	 

	 
	 
	 
	20
	 
	60
	 
	 

	Итого
	 
	 
	 
	60
	60
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